








SEASAM opens it.

Vaihda
sisdltoa
kellonajan,
viikonpaivan

tai vaikka
Sisallon mukaan!
kampanjajaksot

Mainosnaytdilld voidaan esittdd erittdin monipuolisesti sisal-
t64, jonka esitysajat on sidottu viikonpadivien ja kellonai-
kojen mukaan.

Mikali jarjestelman kdyttdjaorganisaatiolla on riittavan tark-
ka kasitys siita kuinka asiakasprofiili vaihtelee viikonpdivén ja
kellonajan mukaisesti, voidaan tata ominaisuutta hyddyntaa
tehokkaasti.

Aamusta iltaan saman sisallon esittamisen sijaan suosit-
telemmekin, ettd kampanjajaksot maa-
ritelladn yhteisesti noudattelemaan
kunkin viikonpaivan ja kellonajan
tyypillista asiakasprofiilia. Tama antaa
myo6s mahdollisuuden tarjota padamie-
hille ja muille mainostajille televisiomai-
nontaan rinnastettavan prime time-

ajatteluun perustuvan median ja sille hinnoittelun.

On toki selvaa, etta lilan monimuotoinen kampanjoiden to-
teutus lisda myd0s sisalldntuotannon ja —hallinnan haasteita

mutta hyvin suunniteltuna se optimoi kulloisenkin viestin
tehon ja on siksi erittdin suositeltavaa.

Aiemmin kuvaamamme ndyttojen roolijako saadaan tehok-
kaasti hyddynnettyd, kun eri rooleissa oleville ndytoille
kohdistetaan eri sisaltoa. Jarjestelmassa on siis useita eri
kanavia. Kukin kanava voi sisaltaa pelkkaa asiakasprofiiliin si-
dottua viestintda (mainoksia, jotka nakyvat vain maariteltyna
aikana (esimerkiksi aamupaiva, iltapdiva, ilta ja viikonloput)
tai se voi olla kombinaatio kohdistettua ja jatkuvaa viestin-
taa (mainoksia, jotka nakyvat koko myymalan aukioloajan).

Myés ndyton sijoitus vaikuttaa
sisdltéon - mitd kauemmin

asiakkaalla on mahdollisuus
viestid katsoa, sitd useampia
asioita voidaan esittdd. Ja
samalla tehdi lisémyyntid!
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SEASAM opens it.

Sananen tekniikasta
ja siihen liittyvista Vain
haasteista foimiva

litettavan yleinen sisalté on musta ruutu tai No signal -teksti. Tama on y

usein seurausta siitd, ettd kokonaisuuden vaativuutta ei tiedosteta tai m yy,
ratkaisun toteuttaa toimija, joka ei hallitse mainosnédyttojarjestelmien

Maailma on vaarallaan mita erilaisempia ndyttoratkaisuja, joiden va-

tekniikkaan ja yllapitoon liittyvia teknisia haasteita.

Toimivin ratkaisu

ei aina ole kallein

Laadukas, asiaansa palveleva jarjestelma ei suinkaan auto-
maattisesti ole kallis. Tarkeinta on, ettd se on suunniteltu juuri
kulloiseenkin kayttotarkoitukseen, ei yliampuvaksi mutta ei
myo6skaan eparealistisin odotuksin panos-tuotos -odotuksin.

Tekniset ratkaisut suunniteltava
vastaamaan tavoitteita

Yksittdinen hyllyn padssa 24/7 imuripussien ilosanomaa pau-
haava ndyttd ja muistikortti voivat olla jarkeva ratkaisu siihen
tarkoitukseen ja budjettiin. Varsinaisen sahkoisen julistejarjes-
telmén suunnittelussa on sensijaan hyvin tarkeda tiedostaa
tekniikkaan ja toimintatapoihin liittyvat lainalaisuudet ja
yhdistda ne ratkaisulle asetettuihin tavoitteisiin.

Myos mahdollisiin teknisiin ongelmiin

on syytad varautua

Kéytettavien laitteiden soveltuvuuden liséksi on erittdin
tarkeda tiedostaa, ettda ammattimaisesti toteutetuissa on
aina myds paluunuoli. Paluunuolella tarkoitamme jarjestel-
man kattavaa laitteiden ja ohjelmaprosessien valvontaa ja
automaattista elpymista erilaisista virhetilanteista, joita voi
muun muassa ilmeta tietoliikennekatkosien tai séhkdkatko-
jen jalkeen. Mikali valvontaa ei ole suunniteltu huolella, on
jatkuvien ongelmien tulva takuuvarma.

Oikea tekniikka mahdollistaa

helpon ylldpidon ja tehokkaan viestinnan
Klassinen virhe on olettaa, etta kyseessa olisi vain Power-
Pointiin verrattava esitysjarjestelma, jonka voi sivutyona
toteuttaa kuka vaan tietotekniikasta jotain ymmartava taho.
Ammattimaisesti toteutetut mainosndyttojarjestelmat S-

tuvat tekniikkaan, joka on tarkoitettu olemaan aina paalla ja

toiminnassa. Kuluttajaelektroniikasta koottu ratkaisu toimii Oikein sijoitettu ndiytté kertoo
teoriassa mutta kdytanto on osoittanut, etta silla tavalla ei selkedin viestin tuotteen tai
saada pitkaikaista ratkaisua. palvelun viilittémdissd Idhei-

syydessdi.

5

Sdhkoisen myymdldmainonnan opas « © SEASAM GROUP



SEASAM opens it.

Tavoitteet ja
vaatimukset
ohjaavat
hankintaa.

“Emme tarvitse ulkopuolista apua, koska ostamme lisenssit itse,

IT-osastomme tilaa playerit netistd ja mainososastomme koulu-

tetaan jdrjestelmdn kéyttdjéksi”

Nainkin voi toimia menestyksekkaasti, mutta on my&s muita
tapoja.

Hankintamallin osaltakin tiarkedssa roolissa on tavoi-
teasetanta ja vaatimukset, jotta osataan tehda hyvia,
kulloisellekin yritykselle oikeita paatoksia.

Investoimmeko ohjelmistolisensseihin vai
otetaanko jdarjestelmd kk-veloitteisena
palveluna?

Laitammeko rahaa kiinni ndyttoihin ja
ohjauslaitteisiin ja otamme ne yrityksen
taseeseen vai jaammeko kustannukset
usean kuukauden ajalle ottamalla jdrjes-
telman laitteet laitevuokralla, kk-maksua
vastaan ?

Luotammeko vain yhden toimittajan vali-
koimassa olevaan erikoislaitteistoon vai
yleismaailmalliseen pc-tekniikkaan, jolloin
koskaan ei olla yhden kortin varassa?

Hankinta-
malleja
on lukuisia

- mika on
sopiva
teille?

Hyvd jdrjestelmdtoimittaja on kumppani,
joka auttaa hankinnan kaikissa vaiheissa

sopivan toteutuksen valinnassa.
Ndin saat juuri teille parhaiten sopivan
ratkaisun - ja teet tuottavan sijoituksen!
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Herdsiko kysymyksia
a ora

vaa mielenkiintoa?

Me autamme mieluusti. Ota yhteytta!

SFASAM

Seasam Group
myynti@seasam.com

WWWw.s€easam.com



